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veere din kgbmand?




Hvad er en by uden en dagligvarebutik?

Nuveerende situation:

« Dagli’'Brugsen er lukket og byen har ingen
indkgbsmuligheder for dagligvarer

Vil | fortsat acceptere, at byen er uden en fuld service
dagligvarebutik?

« Kan byen holde pa beboerne uden en dagligvarebutik?
- Kan byen tiltraekke tilflyttere uden egen butik?
* Hvad er der sket der med huspriserne i byen?

- Hvad er der sket med liggetiderne pa de boliger der er til
salg?




Hvorfor er en kgbmand vigtig for byen?

A
/ﬂ\ /ﬂ\ Nyker bliver mere attraktiv for tilflyttere

Byens borgere far en indksbsmulighed og
mulighed for flere servicekoncepter

Der skabes jobmuligheder for byens unge

(#reccn: Butikken er ofte byens samlingspunkt-
ogsa for events

Samfundsmaessigt tilgodeser det klimaet ->
Mindre transport

Ke@bmanden kan (maske) statte lokale
foreninger og projekter




Hvorfor er en kebmand vigtig for Nyker?

En kebmand vejer tungt for nye tilflyttere, viser stor flyttemaling fra

YouGov blandt 2000 danskere.

Alle danskere over 18 ar

Hvad er dine tre vigtigste ensker for en boligs Jan Feb Feb
beliggenhed? 2020 2021 2022
Base: Antal adspurgte 2002 2034 2008
Teet pa indkebsmuligheder 42% 45%

Danskere opgjort i aldersgrupper
Hvad er dine tre vigtigste ensker for en boligs 18- 30- 40- 50- 60+
beliggenhed? 29 39 49 59
Base: Antal adspurgte 400 330 345 520
Taet pa indkebsmuligheder 449% 43% 44% @
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Salgsareal Minimum 160 m2, anbefalet 250-400 m2 s
Grundsortiment Ca. 1.400 varenr. (resten er lokal tilpasning)
GUL Pris Ca. 200 basisvarer i fast lavpris program
Markedsfgring Ugentlig tilbudsavis, TV-reklamer
Sortiment Fuldt dagligvaresortiment, Klik og Kgb
Fedevarer vs. nonfood Fokus pa fgdevarer fremfor nonfood
Indkgbsoplevelse Nemt og hurtig indkgb
Behov Dakker dagligt indkgbsbehov og mere til

Malgruppe Primaert indkpbssted for byen og omegn




Tilbudsavis

Husstandsomdelt tilbudsavis

52 uger om aret

24-36 sider - TV reklamer

Avisen i Indbakken
Klik og Kgb

“Ja tak” tilbud

Kergarden
Original eller Let.
200 g Kg pris 75,00.

Carte D’or

Jordbzer eller Vanilia.

Frost.

Ribena
Original eller Light.
0,85 liter. Pris pr.

Them Ost
750 mi. Literpris 33 33 Guld 45+ Mellemlagret eller Faetter Kras 45+ Lagret.
460 g Kg pris 86,96.

/i KBBMAND

Avisen gider fra lordag den 30. september til og med fredag den 6. oktober 2023.

Denne avis indeholder bide gode priser og et udvalg af vores vejledende priser.
Find din nzermeste Min Kebmand p& minkebmand.dk
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GUL PRIS Kb Suntpris
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* Matcher REMA1000 og NETTOs priser
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* Altid lav pris pa mest 200 populzere varer Yt
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Du skal ikke kgre langt for at handle billigt PR'S ﬁz’ﬁif«'«fn

Vores Gul Pris matcher REMA 1000 og Nettos normalpriser.
Gul Pris gaelder for mere end 450 meerke- og private label-varer,
som Igbende matches med tilsvarende varer i de naavnte discountbutikker.

Spar pa benzinen. Kgb lokalt.
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Dagrofa har en staerk portefolje af egne meaerker

Vi star bag en lang reekke egne marker, som udgoer en stor del af det samlede sortiment. Nogle af Dagrofas mest

kendte Private Labels er First Price, Gestus og Grgn Balance.
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SURER | | & -~ QRIS > Organic food

DISCOUNT MAINSTREAM VKO OG MILJY
Billigste alternativ God kvalitet God kvalitet

‘Dogrofa ey L s}



LOKALTILPASSEDE SERVICEKOMPETENCER

\' + ; Byens apotek Byens blomsterforretning %
OO
@ Byens bager Byens fiskehandler .(
9 Byens vinhandler Byens ostemand == o O
o]
&/\/ Byens slagter Byens isenkraemmer d
Byens posthus Byens delikatesse Q

Alt det discount ikke kan



Hvordan kan det se ud?
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Hvordan far vi det til at ske - Borgere

« Motivation: Mulighed for at handle
dagligvarer lokalt

Indsamling af risikovillig kapital

Stifte et anpartsselskab der ejer ejendom
0g inventar

Foretage hovedparten af jeres
dagligvareindkgb i butikken



Hvordan far vi det til at ske —
Kgbmanden

Motivation: Mulighed for at blive
selvsteendig og tjene sine penge i et
moderne butiksanlaeg

Far stillet et attraktivt butiksanlaeg til
radighed til en lav husleje

Kan udvikle en butik med attraktive varer |
et konkurrencedygtigt koncept med lokal
opbakning fra start

HUSK AT TAGE EN FOLDER OG VISITKORT




Hvordan far vi det til at ske —
Dagrofa

* Motivation: Skabe vaekst i top og bundlinje

« Veere en aktiv sparringspartner med borgerne
og kebmanden

 Sikre et konkurrencedygtigt keedekoncept med
den rigtige kebmand

 Facadeaftalen
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Markedsomrade — potentiale markedsanalyse

Muleby

|Markedsomrade
Indbyggere Boliger Indbyggere,/bolig Arbejdspladser sommerhuse

|Frimaert opland 753 335 2.2 126 1
Sekund=rt opland 328 148 2.2 120 11
Taotal 1.081 483 2.2 246 12
[Lokalfersyningsgrad

T Primaert opland Sekundaert opland Markedsomrade
Farbrug 14,2 a.0 23,2
.Drn l:.'-1.=.l'rr'|inE 0 0 0

[Omsaetningspotentiale (mio. kr.)
Scenarie I Min Kgbmand - 250 m‘!
|Frimaert opland 7.3
Sekundz=rt opland 4.4
[Forventet omsaetning (mio kr.) 11,7
Tegnforklar )
@ Butikker

[ Markedsal




Tegningsblanket

Nyker Butikshus

TEGNINGSBLANKET FOR ANPARTSK®@B

Antal anparter: stk. a kroner 2.500,00. | alt: kr.

Indbetaler/Anpartskgber:

MNavn: Evt. firmanavn:
Adresse: Postnummer og By:
E-mail*: Telefonnr.:

Indbetalers betalingsoplysninger:

Reg.nr: Kontonr.:

:grofa
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