


Nuværende situation:

• Dagli’Brugsen er lukket og byen har ingen 
indkøbsmuligheder for dagligvarer

Vil I fortsat acceptere, at byen er uden en fuld service 
dagligvarebutik?

• Kan byen holde på beboerne uden en dagligvarebutik? 

• Kan byen tiltrække tilflyttere uden egen butik?

• Hvad er der sket der med huspriserne i byen?

• Hvad er der sket med liggetiderne på de boliger der er til 
salg?

Hvad er en by uden en dagligvarebutik?



Hvorfor er en købmand vigtig for byen?



En købmand vejer tungt for nye tilflyttere, viser stor flyttemåling fra 
YouGov blandt 2000 danskere.



Salgsareal

Grundsortiment

GUL Pris

Markedsføring

Sortiment

Fødevarer vs. nonfood

Indkøbsoplevelse

Behov

Målgruppe

Minimum 160 m2, anbefalet 250-400 m2

Ca. 1.400 varenr. (resten er lokal tilpasning)

Ca. 200 basisvarer i fast lavpris program

Ugentlig tilbudsavis, TV-reklamer

Fuldt dagligvaresortiment, Klik og Køb

Fokus på fødevarer fremfor nonfood

Nemt og hurtig indkøb

Dækker dagligt indkøbsbehov og mere til

Primært indkøbssted for byen og omegn



T i l b u d s a v i s

• Husstandsomdelt tilbudsavis

• 52 uger om året

• 24-36 sider - TV reklamer

• Avisen i Indbakken

• Klik og Køb

• “Ja tak” tilbud



G U L  P R I S

• Matcher REMA1000 og NETTOs priser

• Altid lav pris på mest 200 populære varer

• Gul pris = discount 

• Du skal ikke køre langt for at handle billigt



Side

DISCOUNT
Billigste alternativ

MAINSTREAM
God kvalitet

ØKO OG MILJØ
God kvalitet

Dagrofa har en stærk portefølje af egne mærker
Vi står bag en lang række egne mærker, som udgør en stor del af det samlede sortiment. Nogle af Dagrofas mest 

kendte Private Labels er First Price, Gestus og Grøn Balance.



LOKALTILPASSEDE SERVICEKOMPETENCER

Byens apotek

Byens bager

Byens vinhandler

Byens slagter

Byens posthus

Byens blomsterforretning

Byens fiskehandler

Byens ostemand

Byens isenkræmmer

Byens delikatesse

Alt det discount ikke kan







• Motivation: Mulighed for at handle 
dagligvarer lokalt

• Indsamling af risikovillig kapital

• Stifte et anpartsselskab der ejer ejendom 
og inventar

• Foretage hovedparten af jeres 
dagligvareindkøb i butikken



• Motivation: Mulighed for at blive 
selvstændig og tjene sine penge i et 
moderne butiksanlæg

• Får stillet et attraktivt butiksanlæg til 
rådighed til en lav husleje

• Kan udvikle en butik med attraktive varer i 
et konkurrencedygtigt koncept med lokal 
opbakning fra start

• HUSK AT TAGE EN FOLDER OG VISITKORT



• Motivation: Skabe vækst i top og bundlinje

• Være en aktiv sparringspartner med borgerne 
og købmanden

• Sikre et konkurrencedygtigt kædekoncept med 
den rigtige købmand

• Facadeaftalen





Tegningsblanket

Nyker Butikshus
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